


Objet de I’¢tude

— Presenter le profil des micro et petites entreprises qui se
trouvent dans les zones d’interventions des caisses
populaires retenues pour I’expérimentation;

— Identifier les contraintes et les risques liés a la creation
et au developpement des micro et petites entreprises
ciblées;

— ldentifier les besoins en financement, en formation et
en appui-conseil ainsi que tous les autres besoins de ces
micro et petites entreprises ;

— Faire des propositions pour la conception des produits
financiers et des produits non financiers repondant aux
besoins des MPE



Les régions de couvertes par

I’étude
Artibonite Verrettes 8
Sud-est Marigot 8
Sud Camp Perrin 11
Ouest Gressier 13
Nord-est Terrier Rouge 7

Total 47



Les entreprises de la commune de Gressier



Les entreprises de la commune de
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Les entreprises de la commune de
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Les entreprises de la commune de
Terrier Rouge
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Les entreprises de la commune de
Verrettes
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Panorama des entreprises haitiennes
I N

Secteurs d'activité
Etablissements
commerciaux

station d'essence
Morgue privée
Entreprise de service
Studio de photo

Dry et press

Studio de beauté
Entreprise industrielle
Entreprises artisanales
Hotel

Total

Quantité

%

37589 73.13
243 0.47
958 1.86

3932 7.65
691 1.34
379 0.74

1678 3.26

1454 2.83

3695 7.19
778 1.51

51397 100



L_es entreprises hailtiennes par secteurs

IHSI 2005: Inventaires des ressources et potentialités des communes
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Profil des entreprises

» Présentation generale des entreprises

- - Autre

%

Verrettes 8 17.02 3 37.50 3 37.5 2 25
Marigot 8 17.02 5 62.50 2 25 1 125
Camp Perrin 11 23.40 7 63.64 1 9.09 3 273
Gressier 13 27.66 10 76.92 3 23.1 0 0
Terrier

Rouge 4 14.89 5 71.43 1 14.3 1 14.3

Total 47  100.00 30 63.83 10 21.8 /7 149



Type de propriéte des
entreprises

La majorité des entreprises étudiées
soit 64 % appartiennent a des
hommes. 15 % sont des entreprises
associlatives ou il y a encore des
hommes. Seulement 21% des
entreprises étudiées appartiennent a
des femmes.



Statut legal des entreprises :

Sur les 47 entreprises étudiees :

« 24 soit 51 % ont de la patente ou une
autorisation de fonctionnement délivrée
par une autorité et

« 23 représentant 49 % n’ont pas de
patente.




Nombre d’années d’existence
-_  Nbannée Nbemployé

rencontrées en moyenne en moyenne
Verrettes 8 17 15 4
Marigot 8 17 11 3
Camp Perrin 11 23 14 5.5
Gressier 13 28 10 6
Terrier
Rouge 7 15 17 3

Total 47 100



Nombre d’années d’existence

Les entreprises éetudiées ne sont pas des jeunes
POUSSES. Elles ont beaucoup d’années
d’expérience. Celles de Terrier Rouge ont en
moyenne 17 ans d’existence. Celles de Verrettes
en ont 15. Les entreprises de Camp Perrin, de
Marigot et de Gressier ont en moyenne
respectivement 14, 11 et 10 d’existence.

En génerale la capacite d 'une entreprise a résister
au temps est un tres bon indicateur




Taille des entreprises.

2 criteres: Nbre d’employés et Chiffre d’affaires

Elles n’ont pas beaucoup d’employés. En
moyenne les entreprises de Gressier et de
Camp Perrin ont respectivement 6 et 5.5

employés. Elles sont des micro et petites
entreprises. Celles de Verrettes, de Marigot
et de Terrier Rouge ont respectivement 4 et 3
employés. De par leur nombre d’employés
elle sont surtout des micro entreprises




Secteurs d’activite

Artisanat
Transformation
Service

Autre

Total

19
16

47

40
34
17
9
100



Secteurs d’activite
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Secteur d’activite des
entreprises

Les entreprises rencontrees sont catégorisees en trois grands

1.

groupes d’activite .

Le secteur artisanal et petit métier. Ce secteur
regroupe : la couture, la cordonnerie, la
ferronnerie et 1’ébénisterie. 40 % des entreprises
etudiées se trouvent dans le secteur artisanal et
petit metier.



Secteurs d’activité des
entreprises

La transformation.

Ce secteur regroupe les services de transformation

avec les moulins de mais, de petit mil et de
riz, la transformation de la canne, la
transformation de fruit, de manioc et les
boulangeries. 34 % des entreprises etudiées se
trouvent dans le secteur de la transformation.



Secteurs d’activité des
entreprises

L_es services

Ce groupe comprend la restauration, les
cybers cafe, les studios de photo, les studios
de beauté et les salons de coiffure. 17 % des

entreprises etudiees se trouvent dans le
secteur des services.




Autres secteurs d’activité

A Camp Perrin :une micro entreprise de
production et de commercialisation de
plantules.

A Marigot :ASPERMA qui s’adonne a la
péche.

A Terrier rouge :une entreprise d’élevage. 9 %
des entreprises se trouvent dans la catégorie
des autres secteurs.



Gestion des entreprises.

Dans la quasi-totalite des cas:

> les entreprises n’enregistrent pas leurs
transactions.

» Elles ne connaissent et peuvent pas suivre
I’évolution de leur chiffre d’affaires.

» Elles ne calculent pas leurs colts de production et
leur prix de revient.

» Elles n’ont donc pas une idée exacte de leur
rentabilite.



Les ateliers d’ébénisterie representent
les entreprises les plus rentables
rencontrees. D’apreés nos calculs leur
marge de profit varie de 25 % a 50 %
avec une marge moyenne de 36 %.



Les ateliers de couture rencontrés sont  aussi
rentables. Mais la situation n’est pas le méme pour
les couturiers et les couturieres. Les dernieres
n’arrivent pas a vivre de leur activité. Elles sont
obligéees de mener d’autres activités, le commerce
ou elles travaillent ailleurs. Les hommes arrivent a
vivre de leur couture qui représente leur seule

activité ou leur activite principale.



« A I’exception de la boulangerie, la transformation
est un secteur rentable. Les moulins de riz
rencontrés surtout a Verrettes au niveau de
I’ Artibonite font des activités rentables d’aprés les
Informations  recueillies. La réalité  des
boulangeries est différente. Elles sont des
entreprises artisanales de production de pains qui
n’ont pas pu maintenir leur rentabilite




Les contraintes et les risques liés a
la creation et au developpement
des micro et petites entreprises
ciblées






Formation technique des micro
entrepreneurs.

Dans beaucoup de cas les micro entrepreneurs manguent de
formation technique pour réaliser leurs activites.
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Vetuste des entreprises de
transformation

. Les moulins de mais et surtout les usines de
transformation de canne a sucre sont anciennes et
meritent d’€tre rénoves. Réparation des
moulins, achat des moteurs neufs et construction
d’abris et de dépot. 1l est difficile a une caisse de
financer ces renovations sans une idee des chiffres
d’affaires et de la rentabilite de 1’entreprise.
Cependant des efforts doivent étre fait de part et
d’autre pour faciliter I’acces au credit a ces
entreprises.



Environnement.

 Les ébénisteries, les boulangeries, les drys cleaning et
certaines guildiveries utilisent du bois et nuisent a
I’environnement.

» Les Caisses Populaires ne devraient pas financer des
entreprises qui portent atteinte a I’environnement. Pour
résoudre ce probleme cela exigerait des investissements en
acquisition d’équipements et de technologie. Des ¢tudes de
marché et de rentabilité seraient nécessaires.



Les besoins des micro et petites entreprises
* Besoins de financement
« Besoins de formation
 Besoins de services aux entreprises

 Besoins d’encadrement



|_e secteur artisanal et petit metier

Ce secteur a des besoins de financement pour
I’acquisition d’équipements, de source
d’¢énergie et de materiels. Il a aussi besoin
de fonds de roulement pour ’acquisition de
matiere premiere et de fournitures.
Certaines de ces entreprises ont aussi besoin
des financements pour construire des
ateliers de travail et des salles d’exposition
et de vente.



|_a transformation.

En termes de service financier, :
d’abord des besoins des services d’épargne

Ils ont besoin d’acces au crédit pour 1’acquisition de
materiels et d’équipements et la construction ou la
rénovation de leur local.

Ces entreprises ont besoin de financement pour changer
leurs equipements et renover leurs installations.



Besoins entreprises de transformation

 Elles ont aussi besoin des fonds de
roulement important pour 1’acquisition de
matiere premiere.

 Les boulangeries auraient besoin de crédit
pour ameliorer leurs infrastructures incluant
I’abandon de I’utilisation de bois comme
source d’énergie au profit d’autres sources
plus propres..



|_es services.

 Les entreprises de services auraient besoin
de financement pour 1’acquisition de
matériels et d’équipement apres avoir regu
et mis en application des formations en
gestion et surtout en marketing.



Besoins de formation

« Formation en entreprenariat. Etant donné
que nous avons rencontré tres peu
d’entreprise de production et de service 1l
est important de concevolr des formations
liées a la création d’entreprise pour stimuler
I’esprit d’entreprise des potentiels
entrepreneurs.



Besoin de formation

» Formation en comptabilite de base pour
permettre aux entrepreneurs de collecter les

donn¢es financieres pour suivre 1’évolution
de son entreprise et pour pouvoir prendre
des décisions de gestion eclairées.

|_a comptabilité de base
_e budget

_e calcul des colts et du prix de revient






En conclusion

* |l est donc nécessaire de créer des produits
de crédit agricole et des produits de credit
pour des entreprises intervenant en amont et

en aval de ’agriculture.

« Enamont, Il y a les entreprises fournissant
des Intrants agricoles y compris materiels et
petits équipements.



En conclusion

« Enaval, il y a le stockage, la commercialisation et
surtout la transformation des produits agricoles.
Les “’madans saras’’ jouent un role important dans
cette filiere. Elles ont besoin du credit pour la
commercialisation et le stockage.

« Un peu partout dans le pays il y a des
organisations qui collectent des mangues de leurs
regions. Elles ont aussi besoin des produits de
credit



